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Fakten zu Online-
Gebrauchtwagenborsen

Welche Online-
Gebrauchtwagenbérsen fiir
Héandler die wichtigsten
Lead-Lieferanten sind:

95 % Mobile.de

56 % Autoscout 24

. 8% Heycar

I 5% Pkw.de

- 24 Sonstige

78%

der Autohdndler sehenssich in
ihrem Verkaufserfolgim

Gebrauchtwagengeschéft als

abhangig von der Prasenz auf
Online-Fahrzeugborsen.

72%

der Autohduser spiiren die
Konkurrenz anderer Handler
in Online-Gebrauchtwagen-
borsen stark oder
sehrstark.
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Als wie wichtig Handler

. 4 die eigene Website im Vergleich

25%

der Handler bewerten
markenspezifische Bérsen
der Hersteller und Impor-
teure als wichtigen Werbe-
kanal fir das Gebraucht-
wagengeschaft.

zu Online-Gebrauchtwagen-
borsen einschdtzen:

Beide Lead-
quellen sind
gleichwertig.

47°%
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Online-
Gebrauchtwagen-
bérsen sind die
wichtigere
Leadquelle.
Die eigene
Handler-Website
ist die zentrale
Leadquelle.
kfz-betrieb



